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MISSION E.S.S. – I.T.E.R. 
Séminaire et rencontres B2B 
 

Suède - Malmö 
 

Le 28 octobre 2010 
 

Présentation complète du projet ESS par l’équipe basée à 
Lund. 

 
Rencontres de vos partenaires potentiels en rendez-vous 
individuels dans le cadre du projet ITER. 

 

 

LE PROJET ESS : 
 

Fin 2009, la Suède a été choisie, notamment grâce au soutien de la France, pour 
accueillir le projet ESS (European Spallation Source), la future source de neutrons 
européenne, sur le site de Lund dans le sud du pays. 

 
Après la phase de conception et de projet détaillé, la construction devrait s’étaler 
jusqu’en 2019 afin que l’ESS soit complètement opérationnelle en tant que grande 
installation de recherche à partir de 2023-2025. 

 
Le coût de la construction de l’ESS est aujourd’hui estimé à 1,5 milliard d’euros et les 
coûts annuels de fonctionnement à 100 millions d’euros. Un bon positionnement de 
l’offre française dès aujourd’hui sur ce projet est donc essentiel. 

 

LE PROJET ITER : 
 

Le projet ITER, (International Thermonuclear Experimental Reactor) est actuellement 
en construction à Cadarache, et vise à développer la technologie de la fusion 
thermonucléaire contrôlée. 

 
Le montant d’investissement de ce projet s’élève actuellement à 10 milliards d’euros. 

 
Les entreprises suédoises disposent de réelles compétences pour se positionner, en 
partenariat avec des entreprises françaises, sur les appels d’offres générés par le 
programme.  

 

 
Date limite d’inscription : 

 

28 juillet 2010 
 

 



 

  
Mission ESS - ITER Malmö, Suède 

 
UNE OPPORTUNITE A SAISIR: 
 

Bien qu’à échelles et calendriers différents, le projet ESS et le projet 
ITER, offrent pour les sociétés françaises de réelles opportunités de 
partenariats avec les sociétés suédoises. 

 
Cette mission a été conçue pour favoriser l’information et les échanges 
sur le projet ESS. Elle permettra aussi la promotion du savoir-faire 
français et des rendez-vous individuels avec des partenaires potentiels 
suédois dans le cadre du projet ITER. 

 

Les entreprises suédoises peuvent prendre part à un consortium 
autour du projet ITER, que ce soit en rang 1, 2 ou au-delà. De tels 
partenariats sont favorablement appréciés des donneurs d’ordres en 
charge du projet. 

 

Ces partenariats pourront sans doute être stratégiques à plus long 
terme avec la probable relance du programme de nouvelles centrales 
en Suède, pour mieux positionner les entreprises françaises sur ces 

futurs marchés. 

POURQUOI PARTICIPER A LA MISSION ESS - ITER : 
 
L’offre de la Mission Economique-Ubifrance de Stockholm: 
 

Un programme comprenant des présentations par les responsables du projet ESS, 
et l’ITER Industrial Liaison Officer suédois, la présentation de sociétés françaises qui 
le souhaitent et des programmes de rendez-vous B2B. 

 
Un kit mission préparé pour chaque entreprise française comprenant le 
programme de la mission, une fiche de synthèse sur le projet ESS, une fiche profil 
en anglais des sociétés suédoises participantes aux rencontres B2B. 

 
Une fiche en anglais, présentant chaque entreprise française participante, sera 
distribuée en amont aux interlocuteurs suédois afin de cibler au mieux les rendez-
vous. 

 
Un accompagnement par la Mission Economique-Ubifrance de Stockholm. 

 
 

 

L’INTÉRÊT DE LA MISSION ESS-ITER : 
 

Cette mission s’adresse aux sociétés françaises qui 
souhaitent s’informer sur le projet ESS et/ou initier des 
partenariats avec des sociétés suédoises intéressées par 
le projet ITER. 
 

 

 

Un moyen efficace pour :  
 
 

Mieux comprendre le projet  ESS 
 
 

Rencontrer des Suédois intéressés par ITER 
 
 



 

  

 

Bénéficiez avec nos forfaits des mesures d’accompagnement des entreprises mises  
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extérieur : 
 

Un meilleur subventionnement des projets proposés aux entreprises. 
 

Une aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises (transport et hébergement*). 

* Pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France 
(un seul forfait déplacement par entreprise participante). 

 

NOS OFFRES ET TARIFS : 
 

FORFAIT 
VALEUR DE LA 
PRESTATION 

SUBVENTION DE 
L’ETAT (à déduire) 

AIDE FORFAITAIRE 
AU DEPLACEMENT 

(à déduire) 

 
SOMME A REGLER 

PAR 
L’ENTREPRISE 

 
 

OFFRE N° 1 : Séminaires sur le projet ESS et rencontres B2B ITER proposés au tarif de 1 000€ HT 
 

 

Tarif entreprise (1 personne) 1 700 € HT 300 HT 400 € HT 1 000 € HT 

Tarif personne supplémentaire 200 € HT   200 € HT 

 
Ce package comprend : la participation au séminaire sur le projet ESS, aux rencontres individuelles avec des partenaires potentiels dans le 

cadre du projet ITER et le buffet, les cafés et l’afterwork de clôture. 
 

 
 

OFFRE N° 2 : Séminaires sur le projet ESS proposés au tarif de 750€ HT 
 

 

Tarif entreprise (1 personne) 1 450 € HT 300 € HT 400 € HT 750 € HT 

Tarif personne supplémentaire 200 € HT   200 € HT 

 
Cette offre comprend : la participation au séminaire sur le projet ESS uniquement et le buffet et les cafés. 
 

 
 

OFFRE N° 3 : Rencontres B2B ITER proposés au tarif de 750€ HT 
 

 

Tarif entreprise (1 personne) 1 450 € HT 300 € HT 400 € HT 750 € HT 

Tarif personne supplémentaire 200 € HT   200 € HT 

 
Ce package comprend : la participation aux rencontres individuelles avec des partenaires potentiels dans le cadre du projet ITER uniquement et 
les cafés et l’afterwork de clôture. 

 

 
 
LE PROGRAMME : 
 
 

JEUDI 28 OCTOBRE 2010 : 
 

 
 

Matin  Séminaire sur le projet ESS présenté par l’équipe du projet 
 Présentation générale du projet et positionnement de la France. 
 Présentations liées à l’accélérateur, la cible et les instruments 
 Procédures d’appel d’offres, questions ouvertes aux chargés de projet 

 
 Déjeuner/ buffet de networking 

 
 

Après-midi Rendez-vous B2B ITER 
 Introduction par l’Officier de Liaison Industriel ITER suédois 
 Présentation des sociétés françaises qui le souhaitent 
 Rendez-vous B2B entre sociétés suédoises et françaises 

 
 

 Afterwork de clôture 
 
Ce programme est communiqué à titre indicatif. Le programme définitif vous sera envoyé quelques semaines avant la mission. 



 

 

 
Retrouvez tous nos événements sur : 

www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin 
d’être informé régulièrement et automatiquement 

des dernières actualités.  
 
 

Crédit photos : © Fotolia.com 

 

 

 

Date limite d’inscription : 
 

28 juillet 2010 

Pour toute information complémentaire : 
 
 
Aurélie DEVIDAL 
Chargée de développement 
ME Ubifrance de Stockholm 
Tél : +46 (0)8 545 89 159 
Courriel : aurelie.devidal@ubifrance.fr  
 
 
Emmanuel GALLAND 
Chef de projet industrie nucléaire 
Ubifrance Marseille 
Tél : 04 96 17 25 34 
Courriel : emmanuel.galland@ubifrance.fr  

 

 
RENCONTRES D’AFFAIRES FRANCO-EUROPEENNES A 
L’OCCASION DU « SOFT 2010 » 
Portugal - Porto - du 27 au 29 septembre 2010 
 

RENCONTRES AVEC SIEMENS (ENERGIE) 
Allemagne - Erlangen - octobre 2010 
 
PAVILLON FRANCE ET RENCONTRES D’AFFAIRES A 
L’OCCASION DE « INDIA NUCLEAR ENERGY » 
Inde - Bombay – du 7 au 9 octobre 2010 
 
RENCONTRES AVEC DES ENTREPRISES AMERICAINES DU 
NUCLEAIRE, ELECTRICIENS ET INGENIERIES 
USA – Las Vegas, Charlotte, Greenville, Baltimore, Washington - 
du 7 au 12 novembre 2010 
 
LE RETOUR DU NUCLEAIRE EN ITALIE: PRESENTATION DE 
LA FILIERE FRANÇAISE ET PREPARATION DE 
PARTENARIATS 
Italie - Rome - du 24 au 26 novembre 2010 
 

LES AIDES A L’EXPORT : 
 

De nombreuses aides ont été développées aux niveaux régional et national pour vous 
accompagner dans vos projets internationaux. 
 

Pour en connaître le détail et identifier celles qui pourraient plus particulièrement vous être 
utiles, rendez-vous sur www.ubifrance.fr 

 

 
INSCRIPTION : 
 
Le nombre de places est limité ! 
Choisissez au plus vite l’offre correspondant à vos besoins et confirmez dès à présent 
votre inscription en nous retournant au plus tard le 28 juillet 2010 par e-mail à 
aurelie.devidal@ubifrance.fr ou par fax au +46 (0)8 545 89 159: 
 

Votre engagement de participation joint à cette plaquette. 
 

Dès réception de votre engagement, nous nous transmettrons une fiche descriptive à 
compléter en anglais et à nous retourner par e-mail à aurelie.devidal@ubifrance.fr. Cette 
fiche sera diffusée à l’ILO suédois afin d’organiser les rencontres B2B et figurera dans la 
brochure des sociétés participantes à cette journée. La langue de travail sera l’anglais 
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